


motivise

funkcija
Dvoje ljudi
Dve grupe
Individue i grupe
Masovni mediji

cilju

promeni

slobodnu volju

PRINUDE

eticho

sluéajno  prinudno
interaktivno



tipu poruke
zeljenom ishodu
direktivnosti

Marketing

Reklame
Pro-socijalne
Politicke kampanje

vesti zabavnog



Model verovatnoce razradenosti
Teorija kognitivne disonance
Teorija naracije

Teorija socijalne procene



kognitivni
‘ mentalne procese

Peti i Cadipo
razumevanja

Centralno

Periferno

stepena razradenosti u misljenju

el sl



Argumentovane

Bogate informacijama, racionalnim argumentima i dokazima
ubedivaca

uspeha
kandidati

motivisan
Sposoban

nacin kvalitet



jako neutralno slabo

Ponavljanjem

Prekidanje

ubedivacev kredibilitet dopadljivost

reakciju okoline

nedostaje motivacija

sposobnost razumevanja
neuspesna






O

emotivnost
Brz lak
kratkog daha ili nikakva

Autoritet, kontrast, predanost, dopadljivost, reciproCnost,
nedostatak, drustveni pritisak

Autoritet
Predanost cilju

Nogom-u-vrata malo
vece

nedoslednost



O

Predanost

Mamac-zamena

Vrata-u-lice —

Kontrast —

Sarm

Reciprocnost



Nedostatak

Socijalni pritisak

jake neutralne slabe

Prototipski

ekstreme



nije nametanja

Intapersonalni dogadaj

menjanje verovanja

sheme

sliche sheme

nesklad
DISONANCE

nelagodno

balansa

tenziju



odnosa

NeznacCajnost

Konsonanca

Disonanca

Vaznost, broj i odnos broja disonantnih i
konsonantnih elemenata

treca kognicija



paznja
percepcija
izlaganje
interpretacija

zadrzavanje informacija

Indukovanje dvolicnosti
Debata
Simulacija

izbegavaju

koristi

o Stimulisanje radoznalosti

pravi¢nosti

motivacija za promenu



O

Stvaranje koriscenje

Teorija naknadne odluke

naknadno argumentuje

Oprez!

Prevelika disonanca

Neeticka strana

Gubitak samopouzdanja






